Place a la différence

RENCONTRE A lAvant-Garde, a Margaux (33), les McCarthy ont-construit
une cave basée sur la découverte des meilleurs petits producteurs de Gironde
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ans quelques jours, les foires
D auxvins des grandes surfa-

ces vont se succéder. Pour
toutamateur soucieux d'enrichir
sacave, I'étude des catalogues, pros-
Pectus etautres magazines spécia-
lisés s'apparente a la quéte du tur-
fisteaufond duPMU épluchantles
cotesdeschevauxalarecherche de
l'oiseau rare.

Loin de cette effervescence, dans
le village de Margaux, capitale
d'unedes plus prestigieuses appel-
lations du Médoc, Wayne et Cathy
McCarthy conseillent avec sollici-
tudeles clientsde leur cave, l'Avant-
Garde, facealamairie,

« Jesuisarrivé en France en1990,
raconte cetAustralien de 46 ans, de
son bel accent du sud de Sydney;
Comme beaucoup de mes compa-
triotes, je faisais le tour du monde.
Vous savez : chez nous, nous som-
mes tellement loin de toutque la
curiosité nous pousse vers d’autres
horizons. »

Une histoire d'amour

Avec son saca dos et sa planche de
surf sous le bras, cet ingénieur en
hydraulique écume les meilleurs
spotsde la planéte et arrive a Biar-
ritz.« 'aime le vin. Bordeaux était
pourmoi une étape obligatoire. On
m'adit:“Vaa Margaux, ils vendan-
gent"»La suite aurait pu faire une
belle séquence de film en champ-
contrechamp.

Moteur:« Je suis arrivé a la gare
de Margaux un dimanche soir, se
souvient-l. Il pleuvait. Je n'imagi-
nais pas ¢acomme ca ! Il n'y avait
rien, pas de bar, pas d’hotel... J'ai
marché... Je me suis retrouvé au
chateau Rauzan-Ségla. » Contre-
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champ:« ['étais étudiante dans une
école de commerce, poursuit Cathy.
J'avais décroché un job d'été a Rau-
zan-Ségla pour vendre du vin aux
touristes. Je n'avais vu personne ce
jour-la. Je tricotais pour passer le
temps. Ila poussé la porte. Il était
trempé, avec son sac surle dos. Je
me suis dit:lui, il a de beaux yeux
bleus, mais il va me faire perdre
mon temps, il n'achétera jamais
une bouteille. »

Wayne est resté quelques
jours pour participer aux ven-
danges... peut-étre aussi pour
Cathy. Il a continué son tour du
monde, vite interrompu parla
premiére guerre du Golfe, est re-
venu en France... a retrouvé Ca-

Wayne et Cathy, avec laide de Jean-Pascal, a la
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thy...etils ontaujourd’hui deux
enfants.

« Nous avons d'abord repris la
cave que mon frére avait ouverte a
Castelnau, mais, trésvite, nous nous
sommes dit que c'était a Margaux
qu'il fallait nous installer. A I'épo-
que, iln'yavaitrien.La Cave d'Ulysse
(adossée a la société Ulysse Caza-
bonne, propriété du groupe Cha-
nel, NDLR)nousa précédés de quel-
ques mois »se souvient-elle.

Acheterduvinautrement

« Pour nous, les foires aux vins ne
sont pas vraiment une concur-
rence, explique Wayne. Notre clien-
tele,qu'elle soitde passage oudela
région, vientcherchericiles décou-

recherche d perles rares du vignoble. somoc pert

vertes que nous faisons dans le vi-
gnoble. Nous avons noué des liens
avecbeaucoup de petits propriétai-
res de Margaux, mais aussi
dailleurs.Ca nous permet de pro-
poser de super rapports quali-
té/prixqu'on netrouvera jamaisen
grande surface. »

Entre 10 et 20 euros, les étiquet-
tes des meilleurs vignerons borde-
laiss'alignent surles étageres. « Que
des gens qui travaillent bien », sou-
ligne Jean-Pascal Navailles, leur as-
sistant. Wayne voudrait les citer
tous.« Beaucoupsontdevenusdes |
amis », confie--il,

Cave l'Avant-Garde, a Margaux.
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